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WSPOLPRACA Z ALWIS & SECURA

Cos$ wiecej niz plan sprzedazowy

Alwis & Secura wiemy, Ze to agen-

s’\/ ci sa nasza prawdziwa wartoScia,

dlatego naszym absolutnym priory-

tetem jest dbalos¢ o przygotowanie odpowied-

nich narzedzi, ktore te prace ulatwiaja i, co

nie mniej wazne, o jak najlepsza atmosfere

w codziennej pracy. Dla nas agent nie jest ko-

morka w Excelu z wpisanym procentem re-

alizacji planu sprzedazowego, jest naszym
kolega, partnerem w biznesie.

Alwis & Secura to multiagencja ubezpie-
czeniowa dziatajaca na polskim rynku od
14 1at. Jestesmy obecni gtownie w Polsce po-
ludniowej, ale wciaz si¢ rozwijamy, obszar
naszej dzialalnosci z roku na rok jest coraz
wiekszy. Swiadcza o tym nasze wyniki fi-
nansowe. Kazdy rok to znaczacy wzrost
przychodow, w 2013 odnotowaliSmy 37 min zt
przypisu, w roku biezacym uda nam si¢
przekroczy¢ bariere 100 min zt. Jednocze-
$nie rosnie liczba agentéw - dzis sie¢ to juz
blisko 600 osob zwigzanych z nasza marka.

Agent na pierwszym miejscu

To, czym staramy si¢ wyrdzni¢, to cha-
rakter naszej wspolpracy z agentami. Czyta-
jac rozne wypowiedzi agentow, rozmawia-
jac z nimi na co dzien, mozna odnie$¢ wra-
zenie, ze czesto czuja si¢ niedoceniani, jesli
chodzi o ich wklad w funkcjonowanie
przedsiebiorstw. A przeciez to agenci orga-
nizuja dziesiatki spotkan z klientami, sprze-
daja setki polis i realnie utrzymuja firme.

Staramy si¢ nigdy o tym nie zapominac.
Dlatego Alwis & Secura stara si¢ uhonoro-
wac wspolpracujacych z nami agentow spe-
cjalna nadprowizja - poza standardowymi
przychodami od towarzystw ubezpieczenio-
wych, dodatkowo co kwartat dzielimy sie
wypracowanym zyskiem. Tworzymy razem
swoista ,,spotdzielni¢”. Dodatkowe fundu-
sze otrzymuje kazda wspoétpracujaca z nami
osoba, o ile spetni pare warunkow - m.in. li-
czy sie dla nas zaangazowanie w sprzedaz
naszych produktow dedykowanych.

Aby moc dzieli¢ si¢ zyskami, w pierwszej
kolejnosci musimy zapewni¢ narzedzia
do ich wypracowania. Dlatego zapewniamy
agentom unikalng ofert¢ produktowa,
wsparcie w zakresie efektywnych dziatan
marketingowych i nowoczesne narzedzia
do sprzedazy i obstugi klienta.

Produkty dedykowane

Nasza oferta nie sktada si¢ wylacznie ze
standardowych ubezpieczen powszechnie
dostepnych na rynku. Dzieki strategicznej
wspolpracy z paroma wybranymi ubezpie-
czycielami, mozemy si¢ pochwali¢ produk-
tami dostepnymi tylko w naszej sieci. Jak
choc¢by grupa otwarta na zycie i ubezpiecze-
niem zdrowotnym - w tych rozwigzaniach
chcemy by¢ liderem, mamy tu juz duze do-
$wiadczenie i sukcesy; a takze NNW szkol-
nym czy unikalnym ubezpieczeniem dla
urzednika. Z kolei w przypadku standardo-
wej oferty, Scisle partnerstwo z wybranymi
towarzystwami daje nam mozliwos¢ nego-
cjacji lepszych warunkow wspotpracy.

Oczywiscie, pomimo faktu, Zze w naszej
dziatalnosci skupiamy si¢ na wspolpracy
z kilkoma wybranymi towarzystwami, nie
ignorujemy innych ofert. Staramy si¢, aby
kazdy agent posiadal na tyle szeroka mozli-
wos¢ wyboru, by zawsze mogt dostarczyc
klientowi optymalne rozwigzania.

Sprawne porozumiewanie si¢ to podstawa

W naszych dzialaniach kladziemy duzy
nacisk na wsparcie agentéw poprzez dziala-
nia marketingowe. Przygotowujemy kam-
panie reklamowe, materialy drukowane,

Prowadzac jedna z najwiekszych multiagencji na polskim rynku ubezpieczen, tatwo popasé
w myslenie wytacznie o statystykach. Procent wzrostu przypisu, liczba nowych agentow, otwartych
oddziatow... Za tymi liczbami kryja sie jednak konkretni ludzie - ich ciezka praca i zaangazowanie.
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tworzymy dla naszych agentéw indywidual-
ne strony www. We wszystkich dzialaniach
skupiamy si¢ jednak na tym, aby klient mogt
ostatecznie odnalez¢ kontakt do swojego
najblizszego agenta. Wierzymy, ze to wia-
$nie specjalista do spraw ubezpieczen jest
W stanie najlepiej doradzic i pomdc w wybo-
rze najlepszych rozwiazan gwarantujacych
skuteczng ochrong klienta.

Alwis & Secura opiera si¢ na szerokiej
wspolpracy i komunikacji. Kazdy nasz
wspolpracownik moze w kazdym momen-
cie zadzwoni¢ do kogos z zarzadu i poroz-
mawia¢ na dowolny temat. Bez korporacyj-
nych maili, papierologii i rozbudowanych

procedur. Chcemy przygotowaé agentow
na zmieniajace sie otoczenie rynkowe i wie-
my, jak to zrobi¢. Inwestujemy w edukacje,
rozwdj umiejetnosci i wiedzy naszych
wspotpracownikéw, stawiamy na agentow,
ktorzy sa prawdziwymi specjalistami oraz
doradcami, nie tylko sprzedawcami.

W Grupie mozemy wigcej

Alwis & Secura stanowi czes¢ Grupy
iExpert. Wspélpraca z innymi spotkami
Grupy to zwigkszanie naszego potencjatu
i budowanie nowych mozliwosci u naszych
agentow.

Dzigki iExpert.pl, liderowi sprzedazy
ubezpieczen zawodowych, agenci moga ko-
rzystac z systemu transakcyjnego do sklada-
nia i rozliczania wnioskow. System to nie
tylko latwiejsza obsluga, ale réwniez wigk-
sze mozliwosci sprzedazowe. Poniewaz
agenci moga dziala¢ online poza obszarem
swojego dzialania, docieraja szybciej
do tych klientow, z ktorymi nie sposob spo-
tka¢ si¢ w cztery oczy. Mamy tez mozliwo$¢
rozszerzenia oferty o obowiazkowe i dobro-
wolne ubezpieczenia zawodowe.

Wazng spolka Grupy jest Insurance
Expert - doswiadczony broker, ktory wspie-
ra nas swoja wiedza, znajomosciag rynku
i siecig kontaktéw biznesowych. Pomoc bro-
kera jest nieoceniona, zwlaszcza gdy w gre
wchodza specjalistyczne programy ubezpie-
czeniowe o wiekszej skali, zwykle pozostaja-
ce poza zasiggiem przecietnego agenta.

Obecnos¢ w Grupie spotki Alwis Finan-
se to z kolei mozliwos$¢ dostarczania agen-
tom instrumentow finansowych, utatwiaja-
cych im sprzedaz np. polis na raty oraz
przez przygotowanie terminali platniczych.

Autorskie rozwiazania

Przynaleznos¢ do Grupy iExpert to dla
agenta szansa na wykorzystanie nowator-
skich rozwigzan, zwickszajacych skutecz-
nos¢ sprzedazy z duzym przypisem sktadki.
Takim projektem jest wlasnie Skuteczna
Sukcesja, czyli zestaw ustug umozliwiaja-
cych zabezpieczenie majatku firmowego,
jak tez prywatnego nastepnym pokoleniom.

Agenci otrzymuja zestaw narzedzi umoz-
liwiajacych wykonanie analizy sytuacji ro-
dzinno-biznesowej, w jakiej znajduje sie
klient. Pozwala to na uswiadomienie mu po-
tencjalnych zagrozen, na jakie narazeni sg
on oraz jego spadkobiercy, w tym zwlaszcza
jego rodzina.

Jest to pierwszy krok do wdrozenia kolej-
nych rozwiazan zabezpieczajacych stabilne
przejecie firmy lub majatku, zwlaszcza w sy-
tuacji nagtych zdarzen losowych.

Rozwiazania te bazujag na zapewnieniu
sprawnego przeplywu informacji i stworze-
nia jasnej sytuacji prawnej upraszczajacej
przeprowadzenie sukcesji. Nie gwarantujg
jednak, przynajmniej w pierwszym etapie,
stabilnosci finansowej, ktora w momencie
przeprowadzania postgpowania spadkowe-
go jest kluczowa. I tu jest najwazniejsza ro-
la agenta, ktéry ma w ofercie szereg instru-
mentow finansowych, z ubezpieczeniami
na zycie na czele.

Najwazniejszq zaleta projektu jest jego
prostota, dzieki czemu dostepny jest dla
kazdego agenta bez wzgledu na jego dotych-
czasowe doswiadczenia.

Podsumowujac, wierzymy, ze da si¢ pro-
wadzi¢ i rozwija¢ nowoczesng multiagen-
cje ubezpieczeniowa, stawiajac na dobrg
atmosfer¢ oraz wspolprace, nie tylko
na shupki sprzedazowe i procent realizacji
planu. Doceniajac i wspierajac wspolpra-
cownikow, nie musimy si¢ obawia¢ o nasze
wyniki i bez obaw patrzymy w przysztosc.
Inwestujemy w osoby, ktore traktuja swojg
pracg z pelnym profesjonalizmem, staramy
si¢ pomoc réwniez poprzez edukowanie.
Wierzymy, ze nasza wizja bedzie atrakcyj-
na dla nowych agentow, ktorzy zdecydujg
si¢ dolaczy¢ do naszej sieci i razem z nami
budowac wspolny sukces.

Wactaw Migacz
prezes zarzadu
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