www.gu.com.pl

Gazeta Ubezpieczeniowa nr 19 (1095) 11-17 maja 2020

8

MULTIAGENT

OFOKA

Stosowana przez nas procedura sprzedazy
jest bardzo prosta dla posrednika
ubezpieczeniowego, korzystna dla klienta,

a ponadto nie wigze sie prawnie z zaktadem
ubezpieczeniowym. W tym tkwi je go
przewaga w stosunku do'in
podobnych systemow

funkcjonujacych
na rynku.

ALWIS FINANSE

Polisy na raty - bez wychot

ypelnienie wniosku ra-
talnego jest naprawde
szybkie, wygodne i ma-

lo skomplikowane, co moga po-
twierdzi¢ wspolpracujacy z nami
agenci.

W Alwis Finanse przygotowali-
Smy system, dzieki ktoéremu
zapytanie o ofert¢ ratalna na ubez-
pieczenie odbywa si¢ przez inter-
net, bez zbednych dokumentoéw
- zupelnie zdalnie - a odpowiedz

—
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Obliczanie
kosztu produktu

dostajemy w ciagu maksymalnie
10 minut. Nie ulega watpliwosci,
Ze obecnie panujaca sytuacja spo-
wodowana epidemia SARS-CoV-2
bardzo dynamicznie wplywa
na polski rynek ubezpieczen.
Zmianie podlega m.in. kanatl dys-
trybucji ubezpieczen. Sprzedaz
ubezpieczen zostala przeniesiona
w glownej mierze do strefy inter-
netowej. Wiekszos¢ czolowych
towarzystw ubezpieczeniowych
w bardzo szybkim tempie dostoso-
walo swoje systemy, tak aby zmak-
symalizowac sprzedaz online.

Klienci co prawda nie musza
martwic sie o to, zZe zostana bez
ochrony ubezpieczeniowej, ale
czy bedzie ich sta¢ na oplacenie
calej skladki za polise jednorazo-
wo? W obliczu narastajacego
kryzysu gospodarczego spowo-
dowanego koronawirusem zmia-
nie podlegaja rowniez priorytety
wydatkow spoleczenstwa.

Kazdy z nas ma okreslony ko-
szyk dobr - produktéw i ushug
finansowych, ktére moze kupic¢

.

01

7 domu!

|

Alwis Finanse od wielu lat z powodzeniem wspiera agentow w sprzedazy ubezpieczen na raty.
Jest to dla nich swietny sposéb nie tylko na zdobycie dodatkowych dochodéw wynikajacych
z wynagrodzenia prowizyjnego, ale tez daje mozliwos¢ dotarcia do wiekszej liczby potencjalnych
klientéw oraz zaoferowania im szerszego zakresu ochrony.

za swoja wyplate. Obecna nie-
pewna sytuacja na rynku pracy
powoduje, ze klienci wolg mieé
zaplecze finansowe. Jesli klient
zmuszony zostanie do przezna-
czenia wiekszych niz zwykle
srodkéw na obowiazkowe OC, to
bedzie starat sie szuka¢ oszczed-
nosci gdzie indziej - zrezygnuje
z AC, zmniejszy sumy w ubez-
pieczeniu mieszkania czy odsta-
pi od polisy na zycie.

Rozwiazaniem tego problemu
moze si¢ okazac rozlozenie plat-

Kontakt z Centrum
Alwis Finanse

nosci w czasie, czyli sprzedaz po-
lis w systemie ratalnym. Zamiast
pozycza¢ pieniadze z roznych
zrodel, klienci moga wybraé
kompleksowa obstuge ,w jed-
nym okienku” u swojego agenta
- zupelnie zdalnie! Raty pozwa-
laja zmieni¢ postrzeganie wydat-
ku z naglej jednorazowej utraty
srodkéw pienieznych na niewiel-
ka miesieczna optate. Co wigcej,
OFWCA majaca mozliwos¢
sprzedazy polis na raty moze za-
proponowaé¢ swojemu klientowi
kontynuacj¢ ubezpieczenia
przy niezmienionych sumach
gwarancyjnych, szerszy zakres
lub catkiem nowe ubezpieczenie.
Wysokos¢ sktadki nie bedzie juz
wtedy tak duzym problemem,
poniewaz agent begdzie mogt za-
proponowaé rozlozenie jej
na dogodne dla klienta raty, kto-

re nie obcigza zbytnio domowe-
go budzetu. To idealna opcja dla
osob, ktore chca czué, ze ich
polisa bedzie stanowila wszech-
stronng i calosciowa ochrone
w nieprzewidzianych sytuacjach.

Zawarcie umowy
za pomoca
kodu SMS

~

Rowniez dla agenta to ogromne
wsparcie w czasach IDD i pan-
demii. Pomoc w sfinansowaniu
zaproponowanych - czasami
drozszych - ubezpieczen wyni-
kajacych z dobrze przeprowa-
dzonej analizy potrzeb klienta
moze by¢ kluczowym czynni-
kiem w finalizacji sprzedazy.

Prowadzony w Alwis Finanse
od kilku lat system sprzedazy
ubezpieczen na raty sprawdzil sie
w praktyce. Jest on skierowany
do wszystkich naszych
OFWCA, a takze agentow ze-
wnetrznych, ktorzy nie sa zwia-
zani z nami umowami o wykony-
wanie czynnos$ci agencyjnych.
To opcja dla kazdego, kto chce
posiada¢ w swojej agencji naj-
lepsze narzedzie wsparcia sprze-
dazy ubezpieczen.

Nasz system daje mozliwosé
zaoferowania klientowi szersze-
go zakresu ubezpieczenia dzigki
roztozeniu sktadki nawet na 12
rat miesiecznych w sytuacjach,
kiedy towarzystwo ubezpiecze-
niowe odmawia lub nie posiada

takiej opcji oraz podnosi za to
wysokos¢ oplaty.

Gwarantujemy, ze koszt skre-
dytowania polisy przez nasz sys-
tem jest niewielki. Nie ma zadne-
go ograniczenia dotyczacego
zrodet dochodow. Co wigcej, nie
wymagamy dokumentow, za-
$wiadczen, poreczen i zgody
wspotmalzonka. Do tego stoso-
wana przez nas procedura sprze-
dazy jest bardzo prosta dla po-
srednika ubezpieczeniowego, ko-
rzystna dla klienta, a ponadto

Odbior
prowizji

nie wiaze si¢ prawnie z zakladem
ubezpieczeniowym. W tym tkwi
jego przewaga w stosunku do in-
nych podobnych systemow funk-
cjonujacych na rynku.

Procedura ,,Polis na Raty”
w Alwis Finanse to pie¢ prostych
krokow:

1. Agent oblicza wysokosé
sktadki i ustala w porozumieniu
z klientem wysokos¢ kwoty
do skredytowania.

2. Agent kontaktuje sie z na-
szym centrum przez strong
www.wniosek.alwis.pl w celu
otrzymania decyzji kredytowe;.
W ciagu kilku minut otrzymuje
informacje, czy klient dostanie
kredyt oraz jaka jest wysokos$¢ rat.

3. Agent przekazuje klientowi
umowe papierowa lub elektro-
niczna bez koniecznosci podpi-

sywania jakichkolwiek dokumen-
tow. W ciagu 48h od przekaza-
nia informacji do Centrali skre-
dytowana sktadka zostaje przela-
na na konto agenta.

4. Agent wplaca cala sktadke
na konto TU.

5. Calg jednorazowa prowizje
za kredyt wyptacamy w kolejnym
miesiacu rozliczeniowym, a z TU
rozliczona zostaje cala prowizja
na konto agenta.

Warto tutaj wspomnie¢ o ko-
rzysciach dla samego towarzystwa
ubezpieczeniowego, ktore otrzy-
muje od razu cala skladke. Ogra-
nicza to czynnosci administracyj-
ne zwiazane z kolejnymi rozlicze-
niami rat, prowizji dla agenta,
a takze dzialania prawne wynika-
jace z rozwiazania umowy lub
nieptacenia rat przez klienta.

Alwis Finanse to nie tylko
wsparcie przy sprzedazy ratalnej
polis. Posiadamy réwniez oferte
pozyczek gotowkowych, leasingu,
kredytow samochodowych itp.
Wspolpracujemy m.in. z Alior
Bankiem, Nest Bankiem i TF Ban-
kiem. Dzigki szerokiemu wachla-
rzowi produktow mozemy pomoc
osobom, ktore szybko potrzebuja
naglego zastrzyku gotowki. Srodki
z kredytu nawet w tym samym
dniu moggq zasili¢ konto klienta.

Zachecamy wszystkich chet-
nych do wspolpracy!

Wszelkie pytania
mozna kierowac¢ na adres:
raty@alwisfinanse.pl

Janusz Sekuila

dyrektor ds. produktow
finansowych

a Alwis Finanse




